
Population étudiée : Diplômé.e.s de DUT Techniques de commercialisation
Taille de l'échantillon : 4395 réponses
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La situation des diplômé.e.s 2 ans après le DUT
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L'insertion professionnelle avec le DUT
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Catégorie d'emploi Type d'entreprise
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Secteurs d'activité les plus cités
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Revenus mensuels médians

1 975 1 500
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